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Kam kraci ceske IT?

LUKAS KRiZ

Jak se tuzemsky trh ICT vyvijel v poslednich letech? Nakolik jej ovlivnily covid a valka
na Ukrajiné? Kdy se vrati k normalu a jak bude nova normalita technologického trhu

vypadat podle analytik{ IDC?

P andemie onemocnéni covid-19 Globaélni vydaje na ICT v predco-

s sebou pres vSechna nega- vidovém obdobf let 2017 a 2019 v
tiva nesla i nékterd pozitiva. rostly podle sluzby IDC Spending ROk 2020, pr‘,nl
Napftiklad trh informac¢nich Guide meziro¢nim tempem nepte- o vy ve

a komunika¢nich technologif zazil ~ vy$ujicim hodnotu pét procent. COVIdOVV, pl'll'lESl

po pocatecnim utlumu nebyvaly Mezi jednotlivymi segmenty ale

) & r L4
rozkvét. Ten sice zahy zchladily panovala zna¢na nerovnovaha. Cast V pOdState ]En mlr“v

naru$ené dodavatelské retézce, ale  se pohybovala ve dvoucifernych 0
ani to rust nékterych segment hodnotdch, nékteré se blizily stag- pOklES Zhl'llba Nna 3 /0.

nezpomalilo. naci a dalsi se nedokdzaly vymanit

z tizivého kouzla ¢ervenych ¢isel.
Rok 2020, prvni covidovy, prinesl
v podstaté jen mirny pokles zhruba
na tfi procenta. To, co nésledovalo,
potésilo snad vSechny dodavatele
digitdlnich technologii.

V roce 2021 vzrostly vydaje na
ICT celosvétové o 8,7 procenta.
Cast regiont jednocifernou latku
prekrocila. Patrily mezi né i stiedni
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a vychodni Evropa nebo Cina. Jedi-
nou brzdou, s trochou nadsézky,
byly narusené dodavatelské fetézce
a vaznouci logistika.

Asi neni tfeba dodavat, Ze rok
2022 poznamenala dal$i nec¢ekana
udélost. Vale¢ny konflikt na Ukra-
jiné ovlivnil cely globalni trh,
zasahl ale primdrné stfedni
a vychodni Evropu. V ni vydaje na
ICT meziroc¢né poklesly o ¢tyfi pro-
centa. Blizko stagnace byla i Cina.
V ni ale vloni doznivaly efekty dlou-
hych a striktnich pandemickych
omezeni. Celosvétovy rist dosahl
hodnoty 6,3 procenta. Dalo by se
fici, Zze po pandemickém pustu
v nékterych produktovych katego-
riich se zdkaznici jesté dosycovali.

Letos ekonomickd nejistota
ochlazuje poptdvku na celém svéte.
Uspory se staly tématem dne stejné
jako optimalizace predchozich
narychlo potizenych zdroji, sluzeb,
kapacit a zafizeni. Rok 2024 ale
pfinese jistou normalizaci. Ta
mimo jiné znamena, Ze se do Cer-
nych ¢isel meziro¢nich zmén
vydaji na ICT vrati i region stfedni
a vychodni Evropy.

stav a vyhledy trhu ICT v €R
Vzhtiru do ¢eskych luht a haja!
Podil Ceské republiky na globélnich
vydajich na informa¢ni a komuni-
kac¢ni technologie vloni ¢inil 0,295
procenta. Je to dost, mdlo, nebo
moc? V byznysu ¢asto rozhoduje
dynamika. Desetiprocentni hranici
meziro¢niho ristu prekonaly ceské
vydaje na ICT v letech 2021 a 2022.
Globdlné nadprimérné byly

v letech 2018, 2019, 2020, 2021

a 2022. Vyhled do blizké budouc-
nosti uz ale tak optimisticky neni.
Regionalné, tj. v ramci stfedni

a vychodni Evropy, patfime v disci-
pliné meziro¢niho ristu vydaji na
ICT spise k podpriiméru. Historic-
kou vyjimku predstavuje lonsky rok
a budouci vyjimky v podobé let
2023 az 2026. Vykon sousedt ale
negativné poznamendvd probihajici
vale¢ny konflikt.

Priblizné tfetinu vydaji na infor-
macni a komunika¢ni technologie
v Ceské republice generuji domadc-
nosti. Pomyslnou druhou pticku
drzi pramysl a tfeti vefejnd sprava.
Tésné za ni figuruje podle sluzby
IDC Spending Guide finané¢ni
odvétvi. Nejvyssi meziro¢ni ndrtist
vydaji si v tuzemsku letos pfipise
bankovni sektor, spotfebitelské
sluzby a podnikové sluzby. Jedinym
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segmentem, jenz spadne do cerve-
nych ¢isel, budou podle aktudlni
predikce pravé domdcnosti.

Tuzemské vydaje na koncova
zafizeni

Zamérime-li se, fe¢eno terminolo-
gii datovych sluzeb spole¢nosti
IDC, na technologicky detail kon-
covych hardwarovych zafizent,
spatfime v tuzemsku v poslednich
péti ¢i Sesti letech hned nékolik
zcela netrendovych promén. Napri-
klad rok 2017 ptinesl pokles, spise
propad hned u ¢tyt kategorii. Pri-
blizné o desetinu poklesly prodeje
desktoptl a tiskovych zafizeni.
Hovotfime opét o dolarové hodnoté
jejich odbytu a meziroéni zméné.
Pro smartphony a tablety to byl

v podstaté katastroficky rok. Ctvrti-
novy a pétinovy pokles nepatfil

v obdob{ probihajici konjunktury

k ocekdvanym vysledktm.

Roky 2018 a 2019 se odehrély ve
znamenf jisté stabilizace. Pokleso-
vou vlnu si ironicky fe¢eno uzivaly
pouze tablety. Rok 2020, po¢dtek
covidové dvouletky, pfinesl propad
zdjmu o desktopy, tiskova zafizeni
a opét o chytré mobilni telefony.

V jejich ptipadé, dozajista si vzpo-
menete, vyrobci precenili rychlost
obmény starych zafizenf a zdjem
o drazsi modely.

Rok 2021 pfinesl i do Ceské
republiky odbytovy zazrak, jakkoli

I Podil Ceské
republiky na
globalnich vydajich
na informacni

a komunikacni
technologie vloni Cinil
0,295 procenta.

zdkaznici zdhy neméli prili§ na
vybér. Odbyt notebooku vzrostl

o vice nez pétinu, smartphont bez-
madla o polovinu. Tablety, jejichz
nabidka se béhem hubenych let
znacné zuzila, se opét staly velmi
zddanym zbozim. Nositelnd elek-
tronika, kterd vysoce dvouciferné
rostla predchozich pét let, zazivala
v covidovych omezenich novy roz-
kvét zdjmu. Rok 2022 vynesl do
poptedi desktopy, tiskova zatizeni,
monitory a opét nositelnou elektro-
niku. Notebooky ze dvou diavoda
zazily desetinovy meziro¢ni pokles.
Za prvé trh dosel jisté saturace, za
druhé se znac¢né ztencila nabidka.

Letos zné v hardwarovém seg-
mentu kondi. Analytici spole¢nosti
IDC predikuji mirny rist u tisko-
vych zatizeni, kterd také v neddvné
minulosti zasahly problémy naruse-
nych dodavatelskych fetézcti.
Vsechny ostatni kategorie si pro-
jdou dvoucifernym poklesem. Nej-
vétsi ¢i nejhorsi bude u desktopi,
notebooktl, monitord a tablett.
Koncovi zdkaznici Setfi, vyuzivaji
techniku pofizenou v pfedchozich
letech a museji ¢4st finan¢nich
zdrojt alokovat do jinych oblast{
spotteby.

V dalsich letech, tj. od roku
2024, dojde k normalizaci ¢eského
trhu koncovych zafizeni. Vétsina
segmentu se vrati k mirnému ristu
¢i ke zméndm blizkym stagnaci. P

computerwoRrLp.cz [ll
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Situace se podle aktudlni predikce
spole¢nosti IDC vyrazné nezméni
do roku 2027.

Podnikové vydaje na IT v CR
Ve vyse predstaveném technologic-
kém detailu se podivejme i na
vybrané vydajové kategorie podni-
kovych technologii. Najdeme mezi
nimi dvé, které ve sledovaném
obdobi let 2017 az 2027 ani jednou
nezavahaly v minulosti a podle ana-
lytikt spole¢nosti IDC nezavdhaji
ani v budoucnosti. Které to jsou?
Podnikové aplikace a infrastruktura
jako sluzba. Prvni uvedend zazila
jednociferny meziro¢ni pfirastek
vydajii naposledy v roce 2017. Infra-
struktura jako sluzba jednocifernou
zménu nezazila a ve vyhledu nasle-
dujicich ¢tyf let se tak ani nestane.
Podobneé jako v pripadé konco-
vych hardwarovych zafizeni i pod-
nikové technologie zazily hro-
madny ndrtst vydaji v roce 2022.
Mezi rekordmany se tehdy zatadily

IV coMPUTERWORLD 102023

sitové prepinace, externi ulozné
systémy, infrastruktura jako sluzba
a bezpec¢nostni zafizeni. Ta

z pohledu vydajové zmény roku
2022 drzi s hodnotou 58,4 procenta
prvenstvi.

Letos tuzemsti dodavatelé zaziji
nejspise hromadny meziro¢ni
pokles odbytu. AZ na uvedené
vyjimky se vétSina segmenti
dostane do jednociferného nebo
dvouciferného poklesu. Druha
varianta se tyka napiiklad ser-
vertl x86 i non-x86 nebo externich
uloznych systému. V dalsich letech
dojde k vyrovnani zmén, poklesy se
stanou spise kosmetické, trh bude
celkové blizky stagnaci.

Kviz o ¢eském trhu ICT

Na zavér si polozime a zodpovime
nékolik kvizovych otdzek o ¢eském
trhu ICT. Odpovédi nabizeji infor-
macni sluzby z rodiny IDC Tracker
a IDC Black Book Live. Kolik osob-
nich pocitact odebral tuzemsky trh

I Priblizné tretinu
vydaji na informacni
a komunikacni
technologie v Ceské
republice generuji
domacnosti.

za rok 20227 Spravnd odpovéd zni
1,13 milionu. Identicky dotaz si
polozime i ve vztahu k chytrym
mobilnim telefontim. Kolik jich
vloni zamitilo na ¢esky trh? Ne
méné nez tfi miliony kust. Pro zaji-
mavost dodejme, ze pomér platfo-
rem iOS a Android je 1 : 4.

Jakou strukturu mél v roce 2022
¢esky trh cloudovych sluzeb? Odpo-
véd zjednodu$me na obratové
podily kategorif infrastruktura,
platforma a software jako sluzba.
Vyuzijme zndmé zkratky: desetinu
si ptipsala laaS, 16 procent PaaS
a 74 procent SaaS.

Prevedme vyse uvedeny podil
Ceské republiky na lonskych globdl-
nich vydajich na ICT na absolutni
¢islo. Jaky byl vloni obrat tuzem-
ského trhu informac¢nich a komuni-
ka¢nich technologii? Zaokrouhleme
jej na 12,8 miliardy dolart. Byli jste
se svymi odhady dspésni? |

Autor je analytik spolecnosti IDC

-



Hvézdnou budoucnost sverujeme
do rukou nove generace

Tomas Vejlupek

Tovek se miiZe pysSnit impozantnim uspéchem na poli informacnich technologii.
Letos slavi 30 let na trhu. 30 let zkuSenosti, kdy si vybudoval pevné postaveni
jako predni dodavatel analytickych systémd.

ontinudln{ inovace a odbor-
K nost mu umoznuji efektivné

zpracovévat data a poskytovat
klienttim kli¢ové informace pro
strategicka rozhodnuti. Diky svému
uispésnému pusobeni a vizi do
budoucnosti ziskal Tovek povést
spolehlivého partnera, ktery se
neustale vyviji a prispivd k techno-
logickému pokroku a inovacim
v oblasti pokroc¢ilého vyhleddvani
a analyze dat.

Mohli byste nam nejprve pribliZzit,
co piesné spolecnost Tovek repre-
zentuje a jaké jsou jeji hlavni
aktivity?
Nase aktivity byly, jsou a budou
soustfedény na vyvoj produkti
a feSent, kterd pomdhaji nasim uzi-
vateldm najit, pochopit a vyuzit
informace. Nasi uzivatelé jsou pre-
devsim analytici a organizace. Ana-
lytici zpracovavaji pro management
svych spole¢nosti nebo své klienty
podklady a riizné informacni
vystupy k rozhodovéni v oblasti
strategie, fizen{ rizik, odhalovani
a vySetfovani podvodi a bezpec-
nosti. Pomahdme jim dodat
spravné, jasné a v¢asné informace.
Organizace potiebuji zaméstnan-
ctm, zdkaznikiim a partnertim zaji-
stit efektivni vyuzivdni obsahu roz-
manitych internich a externich
informacnich zdroji. Diky tomu
mohou efektivné vykondvat nejriz-
néjsi klicové ¢innosti. Pomdhdme
jim nachdzet a vidét dostupné infor-
mace v potfebnych souvislostech.
Vyhodou tficetileté historie je
zvladnutf tisice a jednoho malych
detailt a vychytdvek. Vétsina z nich
prichdzi ptimo od uzivatel nasich
systému a my je nikdy nenechdme
bez pov§imnuti. Nevyhodou je to,
Ze jako vyrobce musite udrzovat
ur¢itou kompatibilitu se starsimi

verzemi — nemuzete uzivatelim
vzit to, co jim vyhovuje a na co jsou
zvykli, ale zdroven musite nabizet
neustéle nové funkcionality, které
odpovidaji rychlému technologic-
kému pokroku. Implementace
novych technologii do dlouhodobé
stabilni platformy s velmi réiznoro-
dym vyuzitim je proto mnohem
ndro¢néjsi nez vytvorit néjakou
novou jednoucelovou, libivou apli-
kaci, ktera ty nové technologie
vyuzivd. Mluvim tedy konkrétné

o dnes tak populdrnich moznostech
umélé inteligence. Ale vSechno zlé
je k nécemu dobré. Promyslenéjsi
postup pfi rozsifovani funkci

o moznosti novych technologii
nakonec uzivatelé ocenuji, protoze
na nové funkce a moZnosti si velmi
rychle zvyknou a nemuseji ménit
jiz zazité a osvédcené postupy
préce.

Letos poiadate dalsi rocnik konfe-
rence ,,Ma mozek jesté sanci?*,
ktera se zabyva pravé vsudypritom-
nym tématem umélé inteligence.
Prvni rocnik byl ale uz v roce 2019.
Co vas k jejimu uspoiadani vedlo?
Divod, pro¢ jsme pred péti lety pfi-
$li s ndpadem zacit organizovat
konferenci s ndzvem ,,M4 mozek
jesté $anci?®, byl motivovan snahou
porozumét lépe tomu, jak ¢lovék
vlastné vyuzivd informace k rozho-
dovdni a v ¢em se od néj budou lisit
systémy zalozené na bdzi umélé
inteligence. To prvni je dtlezité pro
ndvrh efektivnéjsich metod prezen-
tace informaci a to druhé pro bez-
pe¢ny a odpovédny pristup k zava-
dénf systému na bdzi umélé
inteligence. Cilem bylo vytvorit
platformu pro komunikaci mezi
technology, neurovédci, pravniky
ale i filozofy. Témata byla ¢asto
kontroverzni a uiCastnici zivé disku-

I 30 let pomahame
nasim uzivatelim
najit, pochopit

a vyuZit informace
pro spravna
rozhodnuti.

HVEZDY CESKEHO ICT

tovali o Al z riiznych uhla pohledu.
Presné o to nam $lo.

Jak vnimate soucasny hype okolo
generativni umélé inteligence?
Diky masovému rozsifovani aplikaci
typu ChatGPT se spole¢nost sku-
te¢né pravé nachdz{ v naprosto pre-
vratném okamziku svého dal$iho
vyvoje. Informace, které ovliviiuji
jednani a rozhodovéni lidi, totiz jiz
nejsou produkovany jen lidmi, ale
zacinajf je tvofit systémy na bdzi
umélé inteligence. A my se tedy
muiZeme ptat: mizeme véfit vystu-
pim a rozhodnutim umélé inteli-
gence? Mizeme vérit, ze se uméld
inteligence bude chovat podle
zdméra svych tvirca? Mizeme
verit tvlircim umélé inteligence?
Jsme v bezpeci? Prdvé proto jsem
také pro leto$ni ro¢énik konference
»-Ma mozek jesté Sanci?* zvolil
podtitul ,Cemu veFit?«

MuZete nam prozradit, jakeé jsou
plany spolecnosti TOVEK do
budoucna?

Zcela samoziejmé je neustdlé vy-
lepsovéni nasi platformy a rozsiro-
vani partnerské sité, budovani
Tovek Akademie s nabidkou Siro-
kého portfolia $koleni, kterd budou
zaméfena na vyuziti platformy
Tovek pro rizné aplikace v oblasti
vySetfovani, bezpecnosti a zpravo-
dajstvi.

Zminil jsem, Ze jsme na trhu
30 let. Dnes$ni rychle se ménici svét
ndm klade nové vyzvy a ptindsi
nové piilezitosti. Proto jsme se po
dikladném zvazeni s dal$imi zakla-
dateli firmy rozhodli, Ze pfeddme
mladsi generaci klicovych zamést-
nanct zezlo a s tim souvisejici pro-
cesy. Tito kolegové prindseji nejen
nové ndpady a svézi pohledy, ale
také energii a nadSeni potfebné
k dal$imu rastu a pokroku.

Nase spole¢nost tak bude schop-
nd Gspésné reagovat na proménlivé
podminky a nadéle nabizet zdkazni-
ktim produkty a sluzby nejvyssi kva-
lity minimdlné dalsich 30 let.

Autor je prezident spole¢nosti TOVEK
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Z Vinohrad az do Thajska a dal

Ceska firma ITS se Gispé$né prosazuje nejen na domacim trhu, ale také v zahrani¢i.

Sazi na poskytovani komplexnich sluzeb a hluboké znalosti. Detaily Gispéchu

v rozhovoru popisuje reditel spolecnosti ITS Lumir Srch ml.

Na trhu piisobite jiZ vice nez 30 let,
co zlistava stejné a co se za tu dobu
u vas zménilo?
ITS vznikla jako spole¢nost vyvije-
jici software, s jistotou mohu fict,
ze vétSina zahrani¢niho obchodu
tehdejifho Ceska a Slovenska byla
zpracovavana na nasich aplikacich.
Ale jako mnoho jinych firem jsme
i my byli postiZeni zrusenim pod-
nikd zahrani¢niho obchodu
a vyprodejem tovaren do zahranici,
kde si novi vlastnici importovali své
aplikace.

Paralelné jsme proto vymysleli
a tvoftili nové aplikace pro rozsdh-
lou obchodni ¢innost, vénovali se
infrastrukture, sitim a bezpe¢nosti.
Malokdo vi, ze vétsinu aplikac{ si
nasi klienti uz tehdy pronajimali
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vCetné servisu, jen jsme tomu nefi-
kali SaaS. Co zistava stejné, je
vlastnickd struktura, od samého
pocatku je ITS ryze ¢eskou firmou,
kterou vlastni jeji zaméstnanci.

Do povédomi jste se v nedavné dobé
dostali dlouhodobym internetovym
videopi‘enosem bourani byvalé
telekomunikacni véZe na prazském
Zizkové. Malokdo ale vi, Ze aktivity
vasi ceské firmy sahaji i daleko do
zahranici. Kde a na jakych zajima-
vych projektech pracujete?

Na bouranou v€z jsme si v§ichni
zvykli, na Vinohradech sidlime od
samého pocétku. Radi se délime

o nas vyhled stejné jako o zkuge-
nosti, které jsme za ta léta ziskali.
Je to malickost, kterd udéla radost.

I Dillezité je
pochopeni klienta

a jeho potieh, byt
vzdy o krok napied,
ukazovat mu
moznou cestu dale.

Zkusenosti ze zahrani¢i a prace
pro nadndrodni spole¢nosti ndm
mnohé prinesly, i kdyz to nebylo
vzdy jednoduché. Nase aplikace se
pouZzivaji téméf po celém svéte.
Jsme zvykli pracovat 24 x 7, vyho-
vét nasim klientim okamzité a pro-
blémy fesit proaktivné.

Béhem covidu se ndm poda-
filo v Thajsku a Malajsii zvladnout
kompletni vyvoj a implementaci
nové aplikace na spravu promoci,
skrz niz se planuji ceny pro vice
nez 3 000 obchodt. Stoprocentné
vzdélené, v kombinaci naseho
tymu, byznys uzivatelti z Thajska,
Malajsie a IT konzultanti z Indie.
Nyni se vénujeme vyvoji nasi apli-
kace na komunikaci vedoucich
s podfizenymi zaméstnanci pii pla-
novani a sledovani plnén{ jejich
ukoli — DTASK.

Jak dlouha je cesta od rodinné firmy
k takovym projektiim nejen

Vv ciziné?

Nasi nespornou vyhodou je, ze od
samého zacatku jsme byli zvykli
pracovat na velkych systémech, pro
velké spole¢nosti a rozumét tomu,
jak véci funguji. Od programovéni
v Cobolu a Case nastrojich jsme se
dostali k Javé, serverové orientova-
nym aplikacim a dal$i evoluci

k mikrosluzbdm a kontejnertim.
Nejde vSak zdaleka jen o technolo-
gie, neméné dilezité je pochopeni
klienta a jeho potfeb, byt vidy

o krok napred, ukazovat mu moz-
nou cestu dédle. Rozumét a snazit se
do hloubky pochopit jeho byznys.

Nikdy ndm nikdo nedal nic
zadarmo, kazdou prilezitost jsme si
museli odpracovat a demonstrovat
i na mezinarodni drovni, Ze pro-
blému rozumime.

A presné tohle se vyplatilo ve
chvili, kdy jsme pred dvaceti lety
ziskali prvniho klienta pro nase
aplikace pro e-business, dnes
bychom fekli digitdlni transfor-
maci. Internet byl v plenkach,



presto klienti uvérili a zacali nahra-
zovat faxy a dopisy elektronickymi
dokumenty. Byla to krasna doba
plna novych zkusenosti.

Na jakych hodnotach je vase spolec-
nost postavena a jak se projevuji ve
vasem pristupu k zakaznikim?
Véazime si klientd a zaméstnanci,
plnime sliby, které ddvame. Zadny
klient pro nas nenf nezajimavy.
Schopnosti, profesionalita, osob-
ni nasazeni a ochota kolegt je
vyjimec¢nd, bavi je resit kompli-
kované pozadavky, vymyslet

nova feseni, maji vSak trpélivost

i s drobnostmi.

Kde vidite z pohledu zakaznika
vyhody spoluprace s firmou vaseho
typu oproti korporatnim feSenim?
Jsme akéni, vazime si davéry a pri-
lezitosti. Pro mé je nepochopitelné,
jak v korpordtnim svété véci trvaji
dlouho, lidé se boji véci fesit

a odklddaji je. Nasim cilem je vzdy
dodat ve slibeném case a kvalité,
nevzdavat se dlouhodobé zodpovéd-
nosti. Pokud nastanou problémy,
fesit je hned a bez vymluv. A je
jedno, zda jde o nase aplikace nebo
infrastrukturu, cilem je vZdy najit
zpusob, jak vyfesit problém klienta,
neomezovat ho, ale naopak svymi
zkuSenostmi podpofit a zlevnit jeho
procesy.

Navic jsme pro nase klienty stdle
lidé, ne anonymnf call centra. Vét-
$ina vi, Ze kdyby byl opravdu pro-
blém, mohou mi kdykoli zavolat.

V jakych oblastech se citite byt silni
nebo nejsilnéjsi, jaka je vase obli-
bena specializace?

Nasi klienti na nds ocenuji, zZe
jsme schopni poskytnout sluzby
end-to-end a ze se zaméfujeme na
oblasti, které doopravdy zndme.
Pokud klient vyuziva nasi aplikaci,
Casto se mu starame o souvisejici
infrastrukturu a pfipadné i zabez-
peceni.

Nase vzdjemna provézanost je
velmi efektivni a pro klienta
transparentni, v ptipadé problému
aplikace se automaticky do jeho
feSeni zapojuje oddéleni infrastruk-
tury ¢i servisu HW, nebo naopak
kolegové z vyvoje podpofi kolegy
z infrastruktury pfi implementa-
cich kontejneriza¢ni platformy.

DuleZity je pro nas cil — spoko-
jeny klient, ktery nemus{ fesit
odpovédnosti a vi, ze se o jeho
pozadavek v ITS postaraji.

Bavi nds stavét nové véci, preko-
ndvat limity. Obcas se tak nezavi-
néné dostavame i do problémd,

y . .
protoze u novych technologii ¢asto
véci nefungujf, jak se deklaruje. Je
to ndro¢né, posouvd nds to vsak

déle.

Jakym zplisobem se vase spole¢nost
podili na inovacich v oblasti bezpec-
nosti a jaké konkrétni FeSeni nabi-
zite klientim?

Jak uZ jsem zmirioval, celou historii
ITS provazi silnd orientace na spo-
kojenost klienta a skute¢né vyfe-
$eni jeho potieb. Zvlasté pro oblast
bezpecnosti je dilezité sledovani
stavu aplikaci a systému, konti-
nudlni zlepsovdni a zpétné vyhod-
nocovdni. Zdaleka to nenf o krabic-
kach, ale naopak o zkusenosti, jak
nasazovat nové aplikace a provozo-
vat ty existujici.

I proto ¢asto doddvame bezpec-
nostni fesent jako sluzbu, zvldsté
pro mensi spole¢nosti je to jedi-
nec¢nd Sance, jak se dostat k techno-
logifm a servisu, na ktery by inves-
tiéné nedosdhly.

Vzdy se snazime bezpecnost sta-
vét na smysluplnou troven, kdy
uzivatele jesté mnoho neomezu-
jeme, a pfitom je adekvatni k chra-
nénym aktiviim. Nelze zapominat
ani na formdlni ¢4st, kterd je moznad
nékdy otravnd, ale md své dobré
divody.

PiSeme vlastn{ ndstroje, pouzi-
vame komer¢ni a open source
feSeni, pfemyslime o kazdé apli-
kaci. Celé to pak dohromady zapada
a jedno dopliuje druhé.

Stdle si pohrdavame s myslenkou
nabidnout opravdu kvalitni bezpec¢-
nost pro jednotlivce a domdacnosti.
Mrzi nas prarodice, ktef{ v dobré
vite oteviou podvodny odkaz, stah-
nou si ze strdnek nastraZeny $kod-
livy kéd, nebo jejich pocita¢

dokonce zneuziji déti ¢i vnoucata.

Hlavnimi IT trendy dnesnich dnii
jsou zcela urcité bezpecnost

a uméla inteligence. Co v této
oblasti podnikate, o co maji
zakaznici zajem?

Klienti se na tyto oblasti ¢asto ptajf,
jsou to velmi Siroké pojmy a kazdy
pod nimi chape néco trochu jiného.
Dokonce bych fekl, Ze v oblasti bez-
pecnosti jsou uz tyto dvé sféry
neoddélitelné. S nartstajicim
mnozstvim dat neni moZné cekat
na rozhodovan{ ¢lovéka a je nutné
ddt dtvéru specifické Al

I Vidy se snaZime
hezpecnost stavét
na smysluplnou tiro-
ven, kdy uZivatele
jesté mnoho neome-
Zujeme, a pritom je
adekvatni k chrané-
nym aktiviim.
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Sami nase aplikace o samorozho-
dovaci a ucici se algoritmy rozsitu-
jeme a véfime v dalsi rozvoj. Je ale
mnoho oblasti, které jsou pro ¢lo-
véka nebo i dité trividlni a kde AI
selhdva. A presné ty bychom chtéli
v budoucnu pomoci Al Yesit.
Nemusime jit cestou uplného vlast-
ntho vyvoje, testujeme volné
dostupnou technologii i komer¢ni
néstroje raznych vyrobct.

Spise procesnim trendem je pak
postupny piechod na model ,,pay-
-as-you-go“, jak to vypada u vas?
Vidite to také, jak na to reagujete?
Je to dlouhodobé preferovany
model i pro nase aplikace a sluzby,
kde si sami mtiZeme urcovat ceno-
vou politiku. Délame to tak celou
historii ITS, pro nase klienty je to
velmi flexibilni a ochréni je to pred
zbyte¢nymi investicemi.

V dobg, kdy technologie zastaraji
Casto jesté béhem implementace, je
model ¢erpdni sluzby pro klienta
vzdy nakonec vyhodny.

V oblasti infrastruktury a soft-
waru tfetich stran, kde jsme zavisli
na cenové politice vyrobcti, tento
format sluzby bézné nenabizime.

Jakym zptisobem vase technické
znalosti a zkusenosti v riiznych IT
rolich ovliviiuji vas pristup k vedeni
firmy?

Predevsim musim fict, Ze jsem rad,
kolik riznorodych zkusenosti jsem
mél za sviij profesni Zivot moznost
ziskat. Je skvélé poznat prostredi
velkych mezindrodnich firem,
on-line svét, kdy za pét minut je
pozdé, a pochopit divody, pro¢ se
nékteré véci délaji, i kdyz z pohledu
malych firem neddvaji smysl.

Jsem stéle srdcem technicky
zaméreny ¢loveék, déld mi radost,
kdyZ se na mé stdle obraceji nasi
klienti a pratelé s zddosti o radu
a sdileni zkuSenosti. Rad také své
dlouholeté zkuSenosti a znalosti
preddvam na predndskach studen-
tam, ktef{ rozsdhly a krasny svét IT
teprve objevuji. S vékem se u mé
méni i priority, moc si vdzim toho,
Ze mame vlastni produkty a apli-
kace a nejsme zdvisli pouze na pfe-
prodeji a uzivani zarizeni, respek-
tive sluzeb tfetich stran.

Madm diky tomu pro své kolegy
daleko vétsi pochopenti, nez které
bych mél bez znalosti pozadi jejich
prace, snazim se jim vyhovét a pod-
pofit jejich ¢innost. Véfim v dobré
slovo a ptiklad, ne represe. ]
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Praha magnet na IT neni,

ale prospiva

DAVID SLOUKA

Zbytek republiky uz zase tolik ne. V ramci IT je rozdil mezi mésty a venkovem
vzdy velky - prileZitosti se primarné vyskytuji v populacnich, primyslovych
a kulturnich centrech zemé. A v Cesku je dominance Prahy skutecné vyznacna.

&koli Cesko stale v nékterych
A ohledech zaostdva za bohat-

$imi zemémi Zapadu, prece
jen nabizi urcité vyhody, které zajis-
tuji, Ze velkd mésta — obzvlast
Praha a Brno — mohou byt pro
zahrani¢ni experty zajimava.

IT v CR mé viak dlouhodobé

i sva uskali. Mame vysoky pocet
odbornikii s nedostudovanou vyso-
kou gkolou, velmi malo Zzen v infor-
macnich technologiich, ¢asto az
neprételsky p¥istup ke start-uptim,
a jak vi kazdy podnikatel, sloZitou,
neptistupnou a frustrujici
byrokracii.
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Stovézateé IT centrum
stfedni Evropy

V oc¢ich mnohych — obzvldsté ze
zemi, které jsou ekonomicky slabsi
nez CR - ale tyto nevyhody vyku-
puji benefity, jez nase zemé umi
nabidnout. Na vyfeseni nevyhod se
navic pracuje; rizné organizace

v Cesku se napiiklad podileji na
zvySeni zdjmu a podpory zen v IT,
nejzndméjsi z nich je velmi aktivni
Czechitas.

Na rozdil tfeba od sousedniho
Polska se IT pracovnici vice kon-
centruji do nékolika malo pracov-
nich center — coz je zfejmé i ddno

I Mame vysoky
pocet odbornikii
vinformacnich
technologiich

a slozitou, nepri-
stupnou a frustru-
jici byrokracii.

celkovym rozdélenim populace

a velikosti mést. V Cesku je podle
statistik kolem 130 tisic IT expert
(¢eské ndrodnosti v tomto ptipadé)
a az tfetina z nich zije v Praze; jde
o vysoké ¢islo, které svéd¢i

o vyzna¢né roli, jakou Praha hraje
v evropském kontextu. Nemald
¢isla IT firem nabidne jesté Brno

a podcenit nelze ani slezskou met-
ropoli Ostravu, ale tim vycet kon¢i.

Pro ¢eské IT prostredi je Brno
dilezité, sidli zde nékteré nadna-
rodni firmy, pfipadné si oteviraji
pobocky a R & D centra. Brno je
nadevse hlavné méstem student-
skym — v¢etné dlouhodobé uspés-
ného VUT - a neni proto divu, ze
pozornost firem pritahuje. Ty si
mnohdy vybiraji budouci zamést-
nance uz pfi studiich a dovoluji jim
ve spolupréci S univerzitou pojmout
bakaldfské a diplomové prace jako
soucdst ¢innosti pro firmu. Mésto
se také miize pochlubit velkym poc-
tem riiznych oborovych konferenci
i start-upii a dafi se zde také vyvoji
her.

Z toho vyplyvd, Ze Praha a Brno
jsou pro firmy a experty atraktivni,
ale mimo né? To uZ moc ne;
kromé rtiznych vyrobnich zdvodd,
testovacich komplexti a pdr dal-
sich velkych univerzitnich mést
jako Ostrava mélokdy narazite na
IT firmy, které by si troufly usadit
se mimo tato dvé centra. Cesko
v tom vSak nenf ani zdaleka jedi-
necné — s koncentraci IT firem
a odbornikl do nejvétsich mést se
do jisté miry potykaji vSechny
zemeé,

Vzhledem k sousednimu
Némecku a Polsku, zemim, které
obé disponuji vétsi populaci a do IT
se vrhly po hlavé, nelze prilis$ tvrdit,
Ze by Cesko bylo jakymsi stiedoev-
ropskym centrem Al. Zdroven ale
prili$ nezaostavame, pokud viibec:
firmy tu AT aktivné vyuzivaji ve
vysokych poctech a zahrani¢nich
odborniki je zde relativné dostatek.
Praha fluktuace doby zatim stfh4,
byt s problémy.



Skolstvi dobu nestiha,
vysoké skoly se jesté drzi

V Cesku nenfi idedln{ situace, co se
tyce digitalniho vzdélavani.
Obzvlast u mlddeze chybéji
zdkladn{ digitdlni dovednosti,
medidlni vzdéldvani a digitdlni
hygiena. Stav zlepsuji napriklad
ruzné kurzy a Skoleni, které firmy
¢asto doprévaji zaméstnancim,

i zajem lidi naucit se lépe pracovat
s pocitaci, jenZe to se tykd az dospé-
1ého zivota. Vysoké skoly se v tomto
kontextu také jesté drzi se svou
zdpadni konkurenci, jenze chybi
aktivni vedeni dét{ k digitdlnimu
svétua IT.

Jinak feceno — déti se naudi hrat
hry, postovat na TikTok a ¢ist
média, jenze bez znalost{ zdklad-
nich bezpec¢nostnich opatieni a bez
vedeni smérem k potencialni praci
v IT. Riziko nenf jen v nedostatku
budoucich mladych pracovniki, ale
také ve zranitelnosti smérem k riz-
nym kybernetickym hrozbdm
vcetné socialniho inzenyrstvi
a dezinformaci.

Jsou organizace, stdtni,
komer¢ni i neziskové, které o zlep-
Seni stavu ¢eského Skolstvi aktivné
usiluji; bez penéz, které se do skol
nehrnou, bude ale proména
nesmirné slozitd a potrvd mnoho
let, pokud se vibec podafi.

Co laka zahranicni experty?
Aktudlné jednim z nejvétsich pro-
blémt po svété je dlouhodoby
nedostatek IT odbornika. Kapacita
skol vice ¢i méné staci, ale zdjem
o studium, byt dobfe placenych

IT obort neni tak vysoky, jak by
byt mohl — a nizky pocet Zen,
které se do studif pusti, k tomu
prispiva.

Pro firmy jsou v CR ldkavé pre-
dev$im relativné nizké dané; sazba
dané z pfijmu pravnickych osob je
u nds na velmi nizké drovni 19 %,
ze sousednich zemi md nizs{ pouze
Polsko; Madarsko a Slovensko maji
,korporatni dan® nizsf jen za urci-
tych podminek, celkové je jinak
podstatné vy$si. Némecko
i Rakousko maji dan vyssi.

Ackoli znalosti anglictiny na
mnohych mistech CR (a piedeviim
na uradech) stdle vyrazné vdznou,
velkd mésta jsou na tom pomérné
dobre, obzvldst v ptipadé mladsich
a vysokoskolsky vzdélanych lidi;
zahrani¢ni experti se proto v Praze
a Brné domluvi dostatecné i bez
znalosti Cestiny.

el

Co je ldkavé pro firmy — méné uz
pak pro zameéstnance — je nizsi
peniz, ktery ¢esti IT odbornici
berou; v zdpadnich zemich by si
vydélali daleko vice. Naopak
vyhodnd je lokace Prahy; letecky je
blizko k dalsim IT centriim Evropy
(snad jen to spojeni na letisté z cen-
tra by mélo byt o mnoho lepsi), ve
srovndni s dal$imi metropolemi je
pomérné levnd a disponuje obrov-
skym mnozstvim vselijakého kul-
turnfho vyziti. Praha je také
bezpec¢nd.

I Co je lakaveé
pro firmy - méné
uz pak pro zamest-
nance - je nizsi
peniz, ktery cesti
IT odbornici berou.

HVEZDY CESKEHO ICT

Postupem c¢asu se situace na trhu
ale méni. Jak ptibyvd pocet techno-
logickych pracovniki a §ifi se auto-
matizace zdkladnich IT ¢innosti,
poptavka uz tolik neroste —
prestoze nedostatek je stdle vidi-
telny a znatelny. Proména souvisi
také s ndborem; firmy nad novymi
zaméstnanci vice premysleji, i kvali
vysokym mzddm IT pracovniki,

a nabiraji hlavné ty, které opravdu
potiebuji.

Stdle bézné jsou Casté prestupy
mezi firmami. Spole¢nosti se preta-
huji hlavné o uz zaméstnané ajtaky,
a soupefi tudiz nejen z hlediska
nabizenych penéz, ale také bene-
fitd, zajimavosti projektti a poten-
cidlu pracovniho a osobniho rstu.

Budoucnost ,,Al Prahy“

Pres vSechny snahy a prohldseni

o tom, jak chce Cesko stat

v poptedi Al revoluce, je pro to
nutné vyvinout zna¢né dsili. Firmy
a ruzné organizace se snazi, ¢eskd
politicka scéna uz méné; ta je
dlouhodobé neschopna drzet krok
s vyvojem doby.

Pokud md Praha stdt v cele
budoucnosti, jak se domdhaji
nékteré libivé medidln{ titulky,
bude potieba vynalozit jesté
mnoho energie, penéz, ¢asu
a vile. Doufejme, Ze je vSe z toho
v nasi zemi jesté dostupné — byla
by skoda promeskat ptilezitost,
ktera se nemusi hned tak opako-
vat. Pomiize totiz nejen Praze,
ale celé nasi republice. |
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Elektromobilita se rychle stava
novou realitou

DANIEL SEVCiK

Popularita elektromobility exponencialné roste. Jde o jeden ze zplisobl, jakym
snizovat uhlikovou stopu. Dobijeci infrastruktura se tak postupné stava klicovou
infrastrukturou pro firmy i jednotlivce. Jaka je budoucnost elektromobility?

MuZete nam na Gvod Fict néco

0 sobé a cemu se vénujete?

Do Unicornu jsem nastoupil v roce
2000 jako vyvojaf a postupneé jsem
prosel riznymi projektovymi
rolemi. V roce 2000 méla nase spo-
le¢nost necelych 200 lidi, dnes

u nds pracuje jiz pfes 2700 spolu-
pracovnikii. Také obrat od té doby
vzrostl — z 200 miliont na 7,17 mi-
liardy. Poslednich patnact let se

v Unicornu zabyvam oblasti energe-
tiky z pohledu obchodu a imple-
mentace nasich produkti po celé
Evropé. Jednim ze segmentt, na néz
se v rdmci energetiky zaméfujeme,
je i elektromobilita, které se vé-
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nuji. V tomto odvétvi citime do
budoucna obrovsky potencidl. Proto
jsme tuto oblast vyc¢lenili jako samo-
statnou skupinu firem ChargeUp

v rdmci skupiny Unicorn.

€emu se ChargeUp vénuje a jakou
roli hraje v ramci Unicornu?
ChargeUp dodéavd komplexni feSeni
pro dobijeni elektromobild. To
zahrnuje $pickové dobijeci stanice,
komplexni softwarovy produkt
ChargeUp, RFID karty a sluzby spo-
jené s elektromobilitou, jako jsou
napiiklad konzultace, instalace sta-
nic nebo e-mobility helpdesk pro
fidi¢e. Dodavame kvalitni dobijeci

I ChargeUp bude
ridit desetitisice
dobijecich stanic
ve vétsiné zemi
Evropy.

CHARGEUP

stanice od evropskych vyrobct
zejména pro vefejné a firemni dobi-
jeni elektromobild, komplexni
fidici software pro sprévu rozsdhlé
dobijeci infrastruktury a aplikaci
pro fidice. Jsme naptiklad exkluziv-
nim distributorem Ceskych dobije-
cich stanic zna¢ky MyBox.

Diky synergiim s Unicorn
Systems, kterd mimo jiné dodava
enterprise FeSeni pro energeticky
segment, nabizime jedinecné spo-
jeni elektromobility s energetic-
kymi trhy a fizeni dynamickych
cen dobfijeni. JelikoZ jsou nase pro-
dukty postavené na jednotné soft-
warové architektufe, dokdzeme je
jednoduse integrovat, a tim posky-
tovat vysokou pfidanou hodnotu
nasim zdkazniklim v krdtkém case.
ChargeUp hraje dalezitou roli,
predevsim co se tykd potencidlu
do budoucna. Unicorn tvofi chytrd
a environmentalné udrzitelnd
feSeni, kterd pomdhaji efektivné
a Setrné zachdzet s pfirodnimi
zdroji a pristupovat k zivotnimu
prostiedi ohleduplné. Jde napfti-
klad o oblast green certificates
(vydédvéni zelenych certifikdtd
v energetice), obchodovani s flexi-
bilitou nebo digitdlni podepiso-
vani smluv. K témto feSenim neod-
myslitelné patif také pravé
ChargeUp.

Jak ChargeUp roste?

Oblast elektromobility je aktudlné
jednim z nejrychleji rostoucich
odvétvi v Evropé. ChargeUp letos
vyroste minimdlné dvojndsobné
oproti minulému roku. Daff se ndm
to diky expanzi do zahrani¢i.
Uspéiné doddvame DC dobijecky
(rychlé dobfject stanice) do
Némecka. Dodali jsme také nas
softwarovy produkt ChargeUp CPO
pro fizeni dobijeci infrastruktury
pro $védské mésto Goteborg. V pri-
béhu druhého kvartalu tohoto roku
jsme vyhrdli a zaroven nasadili
ChargeUp CPO v ,,hlavnim mésté
elektromobility®, Oslu, kde aktudl-
né fidime 2 500 dobijecich bod.



Pozorujete zvySeny zajem o dobijeci
stanice?

V Evropé zdjem o elektromobilitu
exponencidlné roste. Mésta inves-
tuji do rozvoje verejné dobijeci
infrastruktury a firmy do svych
flotil zatazuji elektromobily. Ceska
republika je zatim na chvostu zZeb-
tickd, co se tykd rozvoje elektromo-
bility v Evropé. Snad teprve kon-
cem tohoto roku budou mit malé

a stfedni firmy mozZnost si sdhnout
na podporu z mistnich nebo evrop-
skych fondd pro porizeni elektro-
mobilu a relevantni dobijeci infra-
struktury. T{m zdjem poroste

iv Cesku.

Nase prioritni teritoria jsou
oblast Nordiku a némecky mluvici
zemé Evropy. V téchto regionech
museji{ firmy snizovat svou uhliko-
vou stopu v ramci narizeni Evrop-
ské unie, potazmo jejich stata. Jed-
nim z prostredki, jak toho
dosdhnout, je prejit na elektromo-
bilitu. Kazd4 firma musi reportovat,
jakym zptsobem a kolik uhliku
v ramci svého fungovéni spottebo-
vavd ptimo i nepfimo. Spole¢nosti
proto tlaci i na své dodavatele, aby
presly na elektromobily. Vysledkem
je zvySeny zdjem o elektromobilitu
u firem. Na druhé strané infra-
strukturu tvoii i samotné staty, coz
se tykd pfedev$im mést, kterd maji
od sttt a Evropské unie finan¢ni
podporu a buduji dobijeci infra-
strukturu. To se v Ceské republice
zatim bohuzel nedéje.

Jaké inovace nas v oboru elektro-
mobility ¢ekaji?

Inovaci je v rtiznych pilotnich pro-
jektech celd rada. Oblast e-mobility
je velmi nova a Casto je tfeba cekat
na to, az vyrobci dobijecich stanic,
elektroaut nebo softwaru imple-
mentuji patfi¢né nové technické

a komunika¢nf standardy, které
umozni masové rozsifeni novinek.
Jednou z inovaci na poli elektromo-
bility, ktera se jiz za¢ind prosazovat,
je funkce Plug & Charge. Jde

o automatickou identifikaci, autori-
zaci a zaplaceni dobijeni bez vyuziti
aplikace nebo RFID Kkarty. Ridi¢
pouze piipoji dobijeci kabel do
elektromobilu a ridic{ systém ho
automaticky identifikuje a zahdji
dobijeni.

Dalsi praktickd inovace se tyka
jednoduché moznosti placeni dobi-
jeni pies platebni termindly umis-
téné primo na dobijecich stanicich
klasickou platebn{ kartou.

Zajimavou inovaci bude tzv. V2X
(vehicle to everything), kterd
umoznuje vyuzivat elektromobil
jako velkou mobilni baterii a pfipo-
jit ji napt. ke svému domu. Tento
koncept umozni vyraznéjsi zapojeni
elektromobility do trhii s energetic-
kou flexibilitou. Dillezity je také
smart charging neboli chytré dobi-
jeni. Jde o funkci fidiciho systému,
ktera dokaze napriklad zajistit bez-
pecné dobijeni flotily aut na jedné
lokalité zdroven bez negativniho
vlivu na dalsi prvky budovy ¢i loka-
lity. Dosahnout toho lze vyuZitim
dynamického fizeni vykonu, kdy
musi Fidici systém dobijeci infra-
struktury spolupracovat s danou
budovou nebo lokalitou. Stéle vice
se bude také uplatriovat pouziti
machine learning a Al pro optima-
lizaci dobfiject sité, automatizaci
provoznich dobijeci infrastruktury.

Podilite se na evangelizaci elektro-
mobility v €R?

Ano, déldme podcast o elektromobi-
lité¢ Nez to dobijes pro Sirokou ve-
fejnost, kam si zveme zajimavé hos-
ty z oboru. Podcasty chceme navic
roz$itit i do zahrani¢i. Zaroven se
ucastnime velkych veletrhii elektro-
mobility. Byli jsme naptiklad na
E-World v Essenu, na Power 2 Drive
v Mnichové a na podzim zamifime
na tuzemsky veletrh e-SALON.
Kromé toho déldme také webinére
o elektromobilité pro firmy.

Jaky je vas nejvétsi uspéch

z posledni doby?

ChargeUp dodal produkt ChargeUp
CPO pro tizeni dobijeci infrastruk-
tury v norském mésté Oslo. Az do
roku 2031 bude nds software moni-
torovat a fidit vice nez 2 300 vefej-
nych dobijecich bodd, které se
aktudlné na dzemi Osla nachdzeji.
Dodévka je pro nas velky dspéch
proto, ze Oslo je povazovano za
hlavni mésto elektromobility, kde
jezdi nejvice elektromobili a kde
je nejhustsi dobijeci infrastruktura
na svété. Nase feSenf je provozo-
vano v cloudu jako softwarovd
sluzba (SaaS), postavend na nasi
architektute The Architecture.
Cely systém se ndm podafilo zavést
a zmigrovat za $est tydnd. Nechtél
bych pominout ani fakt, Ze se ndm
dati v Cechdch a na Slovensku

v oblasti logistickych firem, jako
jsou DPD, PPL a DB Schenker,
kterym pomdhdme s elektrifikaci
jejich fleetd.

HVEZDY CESKEHO ICT

Cim to je, Ze dokaZete uspét v celo-
O auto rovi svétové konkurenci u velkych zakaz-

nikii a ve velkych evropskych
- méstech?
N4&s dspéch spociva v kombinaci né-
kolika faktorti. Za prvé je to kvalita
na$eho softwarového produktu
ChargeUp, ktery pribézné rozvijime
v souladu s pozadavky trhu. Nase
schopnost rychle a profesiondlné
produkt nasadit a poskytovat profe-
siondlni sluzby provozu a podpory
je pro velké zdkazniky zcela klicova.
Stavime také na synergické znalosti
evropského energetického trhu
s moznosti propojeni s dal$imi ener-
getickymi produkty Unicornu. Tento
faktor je velkymi zdkazniky vnimdn
jako podstatnd pridand hodnota.

Dobijeci infrastruktura se navic

stdvd kritickou infrastrukturou.
Kdy?z ji nékdo vyradi, dojde k zavaz-
nym spolec¢enskym i obchodnim
problémtim. Dobijeci infrastruktura
je v zdsadé IoT infrastruktura, kterd
musi byt jak po strdnce hardwarové
a sitové, tak z pohledu fidictho
systému zabezpecena. Diky nasim
zkuSenostem z evropské elek-
troenergetiky nabizime software,
cloudovou infrastrukturu i provozni
tym na $pic¢kové drovni. Projekty,
na kterych Unicorn pracuje, museji
spliiovat nejvyssi bezpe¢nostni stan-
dardy, a proto prochdzeji pravidel-
nymi bezpe¢nostnimi audity.

Daniel Sev¢ik je ¢lenem top manage-
mentu Unicorn, zodpovédnym za ob-
last e-mobility a energetiky. V Uni-
cornu pracuje od roku 2000.
Energetice se vénuje od roku 2005.
Dlouhodobé se v oblasti energetiky
podili na evropské expanzi Unicornu.

I DalSi prakticka
inovace se tyka
jednoduché moznosti
placeni dobijeni pies
platebni terminaly
umisténé pfimo

na dobijecich
stanicich klasickou
platebni kartou.

Jaka je budoucnost pro Chargelp?
Z pohledu softwarového feseni se
ChargeUp zacina fadit mezi nej-
lepsi evropské dodavatele SaaS pro-
duktu pro provozovatele dobijeci
infrastruktury. V ndsledujicich
letech pldnujeme expanzi do dal-
$ich evropskych mést a k velkym
operatortim dobijeci infrastruktury.
V nasem produktu budeme ridit
desetitisice dobijecich stanic ve vét-
$iné zemi Evropy.

O ChargeUp

ChargeUp poskytuje Spickova reseni v oblasti dobijeni elektromobild. Zastiesuje
komplexni dodavky na kli¢ véetné navrhu, projekce, dodavky a instalace Spickovych
dobijecich stanic, backendového systému pro jejich spravu, aplikace pro koncové
uzivatele a moznosti zpoplatnéni verejného dobijeni a souvisejicich sluzeb, jako
jsou tidrzba a servis dobijecich stanic, zakaznicka podpora v rezimu 24 x 7 a dalsi.
ChargeUp nabizi integraci elektromobility do Sirsiho kontextu energetiky prostred-
nictvim komplementarnich produktti Flexigy a Lancelot. ChargeUp poskytuje moz-
nost agregace flexibility z dobijeni elektrickych vozidel, a tim vyrazné snizeni na-
kladti za dobijeni. ChargeUp hrdé podporuje rozvoj oblasti elektromobility v Evropé,
a prispiva tak ke zlepSeni Zivotniho prostiedi pro vsechny. ChargeUp je samostatna
skupina firem v ramci skupiny Unicorn.
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Trh informacnich technologii
ve stredni a vychodni Evropé

LUKAS KRiZ

Informacni technologie utvareji podobu soucasného svéta a digitalni aktiva ziskavaji

stale redlnéjSi hodnotu. Zemé stedni a vychodni Evropy nestoji stranou, jakkoli se
vétsinoveé priklanéji spise na stranu konzumentt produktt a sluzeb

mimoregionalniho piivodu.

ydaje na informa¢ni techno-
V logie byvaji nékdy povazovany

za indikator stavu hospodar-
stvi. Ne vZdy museji korelovat
s vyvojem hrubého domdciho pro-
duktu. Casto jeho hodnotu pieko-
ndvaji, coz naznacuje, Ze firmy
investuji do modernizace ¢i inovaci
a domdcnosti do univerza digitdl-
niho konzumu. Ptipojeny graf indi-
kuje vyvoj obou ukazateltl v posled-
nich letech v Ceské republice.

Analytici spole¢nosti IDC
obvykle HDP a vydaje na IT ozna-
¢uji jako nekorelujici hodnoty.
Investice do informac¢nich techno-
logif v sobé ukryvaji potencidl
budouctho riistu. Cést se ale pocho-
pitelné stavd soucdsti bézné spo-
tteby firem i domdcnosti.

Stav trhu informac¢nich techno-
logii ptibliZzime na jeho hlavnich
segmentech. PopiSeme situaci
v regionu stfedni a vychodni
Evropy. Vétsinu jmen dodavateld
i parametry vyvoje zemé v nasem
okoli sdileji. Trh v regionu je od
minulého roku deformovan
a v mezindrodni komparaci hendi-
kepovdn zndmymi a pfetrvavajicimi
udalostmi na Ukrajiné.

Softwarovy evergreen
Segmentu programového vybaveni
ve stfedni a vychodni Evropé podle
dat sluzby IDC Semiannual Soft-
ware Tracker vlddne v poslednich
letech spole¢nost Microsoft. V pan-
demickém obdobif jeji trzby v regio-
nu raketové rostly. Druhou pozici
drzi pavodem némeckd spole¢nost
SAP. I ona zaznamenala v pande-
mickém obdobi rist trzeb, ale ve
srovnani s americkou konkurenci
$lo spiSe o organicky rist. Ttet
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misto v regionu patf{ firmé 1C. Jeji
jméno nebude prili§ zndmé ani

v nasich kon¢inéch. Jde o mos-
kevskou softwarovou spole¢nost

s velmi $irokym portfoliem.

Ctvrté a paté misto v segmentu
programového vybaveni v regionu
dlouhodobé obsazuji firmy Adobe
a Oracle. V poslednich letech se
z hlediska ristu trzeb dafi spise

prvni uvedené. Firma Adobe zazna-

menala v pandemickém obdobi
vyrazny narust obratu v regionu.
Znalci jejiho portfolia odvodi, pro¢
tomu tak bylo. Spole¢nost Oracle
v regionu rostla mirné a v posled-
nich dvou letech vykazovala spise
sklon ke stagnaci.

Trh programového vybaveni ve

stfedni a vychodni Evropé v posled-

nich péti letech rostl tésné dvouci-
fernym tempem. Rok 2021 se ode-
hrél ve znamenf bohatych Zni, rok
2022 se uz naopak ptiblizil
stagnaci.

Segment infrastrukturniho soft-
waru v regionu stfedni a vychodni
Evropy dlouhodobé ovlddd firma
Microsoft. O dali pozice se déli

I Odbyt IT sluzeb
v regionu v posled-
nich letech roste
stfednim jedno-
cifernym tempem.

spole¢nosti Kaspersky, VMware,
Eset a Positive Technologies.
Posledni uvedend se mezi pétici
nejvétsich probojovala az vloni.

A dost moznd jesté nenif u odborné
vefejnosti dostate¢né zndmd.
Vénuje se vyvoji a prodeji bezpec-
nostnich feseni. V pétici nejvétsich
dodavateld infrastrukturniho soft-
waru tedy prevladaji bezpe¢nostni
hraci, jakkoli se tomuto tématu
nevyhybaji ani dvé zbylé.

Podobné jako segment progra-
mového vybaveni rostl obrat trhu
infrastrukturniho softwaru ve
stfednf a vychodn{ Evropé v posled-
nich letech niz§im dvoucifernym
tempem. K jistému zpomaleni
doslo ze zndmych dtvod v roce
2022.

Stabilni IT sluzby
SloZenfi nejvétsich poskytovatelti IT
sluzeb ve stfedni a vychodni Evropé
se v poslednich letech ustdlilo na
pétici stejnych firem. Nejvétsi obrat
v segmentu a v regionu generuje
podle dat sluzby IDC Semiannual
Services Tracker firma T1 Integra-
tion. Jde o ruskou spole¢nost, ktera
se mezi nejvétsi zaradila v roce
2020. Ctvetici zbyvajicich tvof{
v podstaté oborovi matadofi. Jde
o firmy Asseco Group, LANIT, Kon-
tron Group a Deutsche Telekom.
Odbyt IT sluzeb v regionu
v poslednich letech roste strednim
jednocifernym tempem. Rok 2021
v segmentu ptinesl jisty ndznak ozi-
veni, ale v podstaté jen velmi
decentni. Poskytovatelé IT sluzeb si
museji hledat specifické oblasti
a oblasti ptisobeni, protoze
z mnoha ¢innosti je vytlacuji posky-
tovatelé cloudovych sluzeb. Mirné
nadprimérné vykony vykazuje sub-
segment softwarového vyvoje nebo
technologického outsourcingu. Do
dvoucifernych hodnot ristu jim
ovSem kazdoro¢né vyssi nebo nizsi
procentni body chybéji.
Polozku se zajimavym vyvojem
z poslednich let reprezentuje
v ramci segmentu IT sluzeb vzdéla-



vani a skoleni. V predpandemickém
obdobi subsegment zapasil se stag-
naci. Rok 2021 jej vynesl, alespon
v ramci regionu stfedni a vychodni
Evropy, mezi dvouciferné premian-
ty. Vloni ale ndsledoval meziro¢ni
propad do nizsich ¢ervenych ¢isel.
Ostatni subsegmenty IT sluzeb ve
srovnan{ vykazuji jistou stabilitu ¢i
odolnost, kterou transformuji

v mirny rist.

NeohrozZeny podnikovy
hardware

V segmentu serverovych systémi
jsou v rdmci stfedni a vychodni
Evropy karty dlouhodobé rozdany.
Lidrem trhu je podle dat sluzby
IDC Quarterly Enterprise Infra-
structure Tracker dlouhodobé firma
Dell EMC, které se v poslednich
letech dafi sviij trzni podil navyso-
vat. Druhé misto patfi spole¢nosti
HP Enterprise. Obé americké spo-
le¢nosti trhu serverti v regionu
dominuji. Ovlddaji ptiblizné jeho
polovinu z hlediska trzeb i kuso-
vych dodavek. Treti misto drzi rela-
tivné intenzivné posilujici firma
Lenovo. Obsluhuje zhruba desetinu
trhu v regionu. Ctvrta pricka nélezi
spole¢nosti Fujitsu. A k rostoucim
dodavateltim v oblasti patfi firma
IEIT Systems. Zatim ale obsluhuje
jednotky procent.

V poslednich letech zaznamenal
segment serverovych systémi
v regionu pomérné boutlivy vyvoj.
V roce 2018 silné rostl, o rok poz-
déji mirné klesl. Dvé covidovd 1éta
se odehrala ve znameni zdravého
vyssiho ristu oscilujiciho kolem
desetiprocentni hranice. Vloni
nésledoval intenzivni propad
v desitkach procent. Dramaticky
pfibéh segmentu popisujeme pro-
stfednictvim jeho trzeb.

Systémy pro uklddani dat pred-
stavuji dalsi patefni technologii
podnikového IT. Kdo je v regionu
stfednf a vychodni Evropy primarné
dodéava? Lidrem segmentu je spo-
le¢nost Dell EMC. Obsluhuje pri-
blizné ¢tvrtinu segmentu. Druha
pti¢ka nalezi firmé Huawei. Prvni
dva dodavatelé obsluhuji bezméla
polovinu segmentu. S relativné vel-
kym odstupem je nasleduji spole¢-
nosti IBM, HP Enterprise a NetApp.

Situace v segmentu se mirné
zméni, pokud se na vysledky podi-
vame dodanym tloznym objemem,
a nikoli trzbami. Prvni zlistava
firma Dell EMC, kterd do regionu
vloni dodala tfetinu tloznych kapa-

cit. Druhé misto drz{ firmy IBM
a tfet{ s malym odstupem HP
Enterprise. Penize tedy nemuseji
byt jedinym ukazatelem.

Z hlavnich segmentd podniko-
vého hardwaru v naSem stru¢ném
prehledu chybi uz jenom sitova
infrastruktura. Lidrem segmentu ve
stfedni a vychodni Evropé je podle
dat sluzby IDC Quarterly Network
Infrastructure Tracker aZ s drama-
tickym ndskokem spole¢nost Cisco.
Obsluhuje vice nez dvé pétiny trhu
v regionu. S velkym odstupem ji
ndsleduji firmy Huawei, HP Enter-
prise, New H3C Group a Ubiquiti.

Segmentu sitové infrastruktury
se nedatilo pouze v letech 2019
a 2020, kdy meziro¢né nejprve
stagnoval a posléze jeho obrat
mirné klesl. V dal$ich letech si
ovSem pfipisoval ndrtist pohybujici
se kolem hodnoty deseti procent.

Konec cloudové smrsti
Verejné cloudové sluzby predstavuji
i v rdmci stfedo- a vychodoevrop-
ského regionu rychle se rozvijejici
trzni segment s obrovskymi dopady
na partnerské a technologické eko-
systémy. Nezpochybnitelnym lid-
rem trhu v regionu je podle dat
sluzby IDC Semiannual Public
Cloud Services Tracker spole¢nost
Microsoft. Obsluhuje zhruba
pétinu trhu. Na dal$ich mistech

s relativné velkym odstupem figu-
ruji firmy Amazon Web Services,
Salesforce, Google a SAP.

Rist trhu verejnych cloudovych
sluzeb byva standardné popisovan
dvoucifernymi hodnotami. Plati to
i pro stfedni a vychodni Evropu.
Silné rusty predpandemické
v onom inkriminovaném obdobf{
jesté posilily. Zlaty vék ale v regio-
nu zjevné skoncil vloni. Dvoucifer-
nost trh a region neopustila, ale

I Notebooky

v odbytu osobnich
pocitacii prevazuji
priblizné tFipéti-
novym podilem.
Desktopy si ale stale
drZi pinejmensim
ctvrtinu trhu.
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razance se vytratila. Segment infra-
struktura jako sluzba stoji na hra-
nici jednociferného rastu. To samé
plati i pro software jako sluzbu.
Oblast platforma jako sluzba z hle-
diska riistu zpomalila, ale stdle ma
do jednocifernosti daleko.

Hardwarovy mix

Na trh osobnich po¢itact se podi-
vame pohledem kusovych dodavek,
jez nebudeme rozli$ovat z hlediska
uplatnéni, resp. cilové skupiny.
Vychodoevropsky trh kazdoro¢né
podle dat sluzby IDC Quarterly Per-
sonal Computing Device Tracker
odebere pres deset miliont pri-
strojli. V roce 2021 se ovsem
dodavky ptibliZily dvojndsobné
hodnoté. Jde ale o vyjimku posled-
nich let. Odbyt v regionu je v8ak
relativné stabilni, coz jisté tési
hlavni hrdce. Jde o firmy Lenovo,
HP, Asus, Acer a Dell. Prvni dvé
segmentu dominuji.

Spotiebitelskd oblast ma ve
stfedni a vychodni Evropé nad pod-
nikovou dlouhodobé navrch. Rozdil
vloni ¢inil zhruba deset procent-
nich bodu. Notebooky v odbytu
osobnich pocitaci prevazuji pri-
blizné tfipétinovym podilem. Desk-
topy si ale stale drz{ pfinejmensim
¢tvrtinu trhu.

V hardwarovém mixu nesméjf
chybét ani tiskova zafizeni, jakkoli
vSudypiitomna digitalizace nazna-
Cuje, ze jejich historicka role zdhy
vezme zasvé. Trh ve stfedni
a vychodni Evropé podle dat sluzby
IDC Quarterly Hardcopy Periphe-
rals Tracker stdle kazdorocné ode-
bird 4,5 az 6 miliond strojt. Prevld-
daji laserovd a multifunkéni
zafizeni. Segment v regionu pro-
chdzi obdobim poklesu. Rustovy
rok zaznamenal pred tfemi a péti
lety. Vloni témér o pétinu oslabil.

Trhu mobilnich zafizeni ve
stfedn{ a vychodn{ Evropé vladnou
tirmy Samsung a Xiaomi. Spole¢né
a jiz nékolik let obsluhuji témér
polovinu jeho odbytového poten-
cidlu. Treti misto podle dat sluzby
IDC Quarterly Mobile Phone Trac-
ker drzi firma Apple. Vloni segment
zaznamenal vyrazny pokles pro-
dejt. Uzivatelé se podle analytikd
spole¢nosti IDC nasytili v obdobi
pandemie, kdy mobilni telefony
predstavovaly preferované a nékdy
i jediné spojeni se svétem. | |

Autor je lead analyst CZ/SK
ve spolecnosti IDC
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Inovace pro cestu k uspéchu

KATERINA TREALOVA

Asseco Solutions je dnes lidrem na ¢eském trhu ERP. Produktova rada jeho systému HELIOS
je oblibena u firem nejriznéjSiho zaméreni i velikosti i u instituci verejné spravy zejména
pro svou spolehlivost, ale také diky inovacim. Ty jsou totiz od samého pocatku existence

firmy, ktery se datuje do roku 1990, jejim hlavnim krédem.

hlédneme-li se za uplynu-
O lymi tfiatriceti lety, vidime

pribéhy rustu i nedspéchu.
Avsak firem, které se dostaly az na
vrcholek, nenf mnoho. Mezi ty
uspésné patii tehdejsi spolecnost
LCS International, dnes Asseco
Solutions.

Na cesté trhem postupovala od
svého zalozeni v podobé tehdy
typické ,,garazovky" rychle. V roce
1991 spatfil svétlo svéta jeji prvni
informa¢ni systém — Helios. O pét
let pozdéji byl na trh uveden
druhy — Noris. Obrat tehdy sko-
kové vzrostl na dvojndsobek.

Expanze za hranice €eska
S novym tisiciletim pfisla prudka
akcelerace. V roce 2006 byly
nazvy véech produkti sjednoceny
pod znacku ,,HELIOS® — HELIOS
Green, HELIOS Orange a HELIOS
Red. Management se zacal zabyvat
tivahami o za¢lenéni do skupiny
firem a expanzi do zahranidi.
A jiz v roce 2007 bylo ohldseno
zafazeni nejvétsiho tuzemského
producenta podnikovych infor-
macnich systémit do skupiny
Asseco, vyznamného mezinarod-
niho poskytovatele sluzeb
v oblasti IT. Pro LCS a systémy
HELIOS se otevtely zcela nové
moznosti.

Uddlosti roku 2012 pak ukazaly,
Ze o¢ekdvdani spojena se zaclené-
nim do nadndrodni skupiny se
naplnila. Akvizice tf{ spole¢nosti
ARCON Technology, JPN.consul-
ting a NZ SERVIS béhem necelych
dvou mésict. Tak vypadala teh-
dejsi bilance ¢eského lidra na poli
ERP.

Nova vlajkova lod’

Pfenesme se v§ak do minulosti
zcela neddvné. Asseco Solutions
jiz nabizi systémy HELIOS firmdm
v komercni sféfe z kteréhokoli
oboru podnikdni. Jeji produkty
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viak jiz o nékolik let drive vystu-
puji z rdmce komeréni sféry

a pomdhaji fidit také instituce
vefejné spravy.

Cesta vzhuru pokracuje. V roce
2018 produktovou fadu HELIOS
doplnila nova generace ERP pro
malé a stredni firmy — HELIOS
iNuvio. Cilem producenta bylo
plné jim nahradit jeho pred-
chidce, systém HELIOS Orange,
ktery byl po desetileti $pi¢kou na
trhu ERP pro segment SME. O dva
roky pozdéji vznikda HELIOS
Nephrite jako moderni néstupce
oblibeného systému HELIOS
Green pro velké firmy a v témze
roce i HELIOS Pantheon pro
vefejnou spravu.

V hlavni roli digitalizace
.Klicové prednosti systémit HELIOS
spocivaji v jejich spolehlivosti a ino-
vacich. Jsou komplexni, ale zdroveri
otevené, coz umoznuje jejich Siroké
vyuZziti. Pro podporu automatizace
a digitalizace procesi jsme do

Akvizice spole¢nosti ANeT
v prosinci 2022.

Historie v Cislech

1990
1991

2006
2007
2016
2018

2020

2021

2022

< HELIOS

QJoreco

systému integrovali pruky umélé
inteligence a softwarovych robottl.
Soucasné ddle rozifujeme moznosti
integrace na dalsi systémy
a postupné ve propojujeme v jeden
funkéni celek, ¥ikd Jiti Hub,
vykonny feditel Asseco Solutions.
Asseco Solutions u svych pro-
duktt neustdle zohlednuje posled-
ni trendy, pficemz jednim z téch
nejzhavéjsich je dnes digitalizace
a automatizace prakticky v§ech
oblasti podnikani. Z dat prazku-
mu, ktery spole¢nost Asseco Solu-
tions uskutecnila v loniském roce,
vyplyvd, ze malé a strednf firmy
investovaly do ERP systémi v pri-
méru 269 tisic korun. U velkych
spole¢nosti ¢astka dosdhla 1,2 mi-
lionu korun. Prévé digitalizace fi-
remnich procest a fizenf spojené
s vys$si efektivitou zUstdvaji jednou
z odpovédi na soucasné ekono-
mické vyzvy, které byznys a podni-
katele, ale i verejny sektor v tomto
roce Cekaji. Vize zakladateld dnes-
ni spole¢nosti Asseco Solutions se
tedy potvrdila...

Autorka je head of marketing Asseco
Solutions

Vznik spolegnosti LCS. Ctyfi majitelé a prvni zaméstnanec.

Pod obchodni znackou HELIOS je uveden na trh prvni produkt, tehdy
standardizovany ekonomicky systém.

Produkty LCS se sjednocuji pod nazvem HELIOS.

LCS ziskava strategického partnera, skupinu ASSECO.

Na trh je uvedena cloudova infrastruktura ERPORT.

Nejrozsifenéjsi ERP z dilny Asseco Solutions, HELIOS Orange, byl uveden

v noveé edici iNUVIO.

Firma uvadi na trh produkty HELIOS Nephrite a HELIOS Pantheon. Kratce
nato vyhrava HELIOS Nephrite absolutni prvenstvi v kategorii Informacni

systémy v soutéZi IT Produkt roku.

HELIOS Pantheon ziskava ocenéni IT Produkt roku 2021 a na trh je uvedeno
fedeni pro spravu dokumentt, spisova sluzba Spiska.
Asseco Solutions rozsifuje portfolio o Spickové dochazkové, planovaci

a pristupové systémy ANeT.
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Jedeme dal! Gordic slavi 30 let od zalozeni

Jsme tak silni, jak pevné jsou naSe vztahy. Proto je nasim znakem gordicky uzel,
symbol vnitfni soudrznosti nasich lidi.

revoluce v roce 1989 bylo beze-

sporu svobodné podnikdni.
Zakldddn{ podniki a zivnosti se
stalo jednim ze symbolt devadesa-
tych let. Mnozi obstali a vybudovali
fungujici firmy. Stejné tak tomu
bylo v pfipadé generdlniho feditele
spole¢nosti Gordic Jaromira Rezdce.
Je to uz 30 let, co se Gordic fadi
mezi predni ¢eské tviirce informac-
nich systémi.

J ednim z hlavnich vydobytka

Zakladatel firmy

Uz od détstvi byly zélibou Jaromira
Rezale zajimavé matematické
ukoly. Zajimal se o fyziku a elektro-
techniku. Dnes je dusi a manaze-
rem své firmy, programatorem

a kybernetikem. Soucasné je i vel-
kym patriotem, ¢eskd firma a ¢esky
stat patii k jeho osobnim prioritdm.

Zacatky podnikani

S podnikanim zacal Jaromir Rez4é
uz v roce 1990 jako fyzicka osoba za
vyznamné podpory svoji manzelky
Hany a dvou kamaradt. Vsichni tri
ho trpélivé smérovali na ekono-
mické agendy, zejména na ucetnic-
tvi, které nejdrive nerad chapal

a pozdéji aktivné rozvijel. Prisel rok
1993, kdy Jaromir Rez4& transfor-
moval Gordic na pravnickou osobu.
O tfi roky pozdéji vznikl soucasny
klicovy produkt spole¢nosti, kom-
plexni informa¢ni systém GINIS.

V nésledujicich letech firma
pomohla svému vyznamnému klien-
tovi — Ministerstvu obrany CR -

pti ptipravach vstupu zemé do
NATO. Poté, co do spole¢nosti
nastoupili synové Marek a Michal,
tirma rozsirila své portfolio o pro-
dukty a sluzby v oblasti kyberne-
tické bezpecnosti a internetu véci.
Software znac¢ky Gordic dnes
pouzivd vice nez 6 ooo organizaci
vefejné spravy (od ministerstev az
po malé prispévkové organizace)

i fada firem.

Gordic neni pouze GINIS
Kromé informacnich systému pro
vefejnou spravu se firma zamétuje

i na technologie pro chytré budovy
prostiednictvim dcefiné firmy HDL
Automation. Gordic také ziskal sto-
procentni podil ve firmé BBM,
dodavatele ekonomickych aplikaci
se specifickou funkcionalitou

a metodikou pro vefejné instituce
a vysoké skoly. Generalni feditel
spole¢nosti Gordic Jaromir Rez4é
je vyhlagovatelem vyzvy Iniciativa
KYBEZ. Hlavnim cilem tohoto
sdruzeni je snaha o bezpe¢néjsi
digitaln{ prostor a kvalitn{ zivot

v ném.

Hodnota znacky

Filozofif a vizi firmy je bezpe¢nd

a propojena spole¢nost. Spole¢-
nost, ve které technologie usnad-
nujf lidem zivot. Diky zpétné vazbé
od svych klientii se Gordic neustale
rozviji. Svym zdkaznikiim posky-
tuje uzivatelskou i vyznamnou
metodickou podporu. Mnohd
feSeni jim dokdZe vytvofit na miru.
Od konkurence se odliSuje zejména
komplexnosti systémui a provaza-

&

U'J‘ GORDIC

Jaromir Reza¢

Podarilo se nam dosahnout tispé-
chii bez jediné koruny z dotaci ¢i
uvert, vzdy s dirazem na slusnost,
odpovédnost a vysokou odbornost.
Jsme hrda ceska firma, vsechny
dané platime v Ceské republice.*

nosti agend, ohleduplnosti pri
jejich implementaci, odpovédnosti
pti podpote vSech platforem a také
ddrazem na bezpecnost.

Firemni kultura

Kromé ekonomickych tspéchi své
firmy si generdlni feditel ceni také
vysoké firemni kultury, kterou
vybudoval i pe¢livym vybérem
zaméstnancu. Rodina a kvalitn{
tviirci prace jsou jeho prvoradymi
zivotnimi hodnotami. Firemnf{
kodex vychdzi z vlastniho Zebticku
hodnot, kde nejvyse stoji slusnost,
pokora, loajalita, optimismus, anga-
Zovanost, odpovédnost, odbornost.
S kazdym nové prichozim zamést-
nancem se generdlni feditel osobné
setkdvd.

Generacni kontinuita

Jaromir Rez4é je jednim z méla
¢eskych podnikateld, ktef{ méli to
$tésti a vychovali si své nasledovni-
ky. Chut pokracovat v rodinné tra-
dici pred nékolika lety projevili oba
jeho synové — Marek a Michal, ktet{
postupné yfebiraji otéze. Cilem
Jaromira Rezace je, aby Gordic
zustal poctivou ¢eskou firmou.

Nahled do budoucnosti
Generélni feditel Gordicu do bu-
doucna oc¢ekavd dalsi masivni roz-
voj cloudovych sluzeb, a to jak

v segmentu SMB, tak v blizké bu-
doucnosti i u velkych zdkaznik.
Pokracovat bude trend nértistu
digitdlnich sluzeb spojenych s vy-
uzivanim NIA a portdlu obcana.
Na vzestupu bude urcité i interni
digitalizace iradd. Z hlediska tren-
di je nutné zminit tlak na kyberne-
tickou bezpe¢nost — nova evropska
smérnice NIS2 bude znamenat dal-
$i impulz pro zvySovani bezpec¢nosti
informaci ve vefejném i soukro-
mém sektoru. Gordic se proto snazi
platformu GINIS vyvijet a provozo-
vat tak, aby témto trendiim vyho-
ve€l. Zda se, ze se to daff, a to neje-
nom diky jejim funkénostem, ale

i diky technologickému provedeni
v podobé webového klienta.
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Vykladni skrin
atraktivnich IT zaméstnavateli
na ceském trhu prace

Special casopisu Computerworid






