Reseni CCV Stavebniny
ve spole¢nosti PRO-DOMA

SYSTEM RESINA MIRU SPECIFICKE
POZADAVKY DODAVEK STAVEBNIHO
MATERIALU.

Spole¢nost PRO-DOMA

pusobi na trhu jiz 20 let jako prodejce stavebniho materidlu a potreb pro
femesiniky. Zabyva se velkoobchodnim i maloobchodnim prodejem napfi¢
Ceskou republikou, m4 vice nez 40 maloobchodnich stfedisek a dodava
stavebni material do dalSich vice nez 200 tuzemskych stavebnin. Za dobu
svého pulsobeni si vybudovala na trhu pozici jednoho ze tfi nejsilngjSich
stavebninovych retézcd. V silném konkurenénim prostiedi firmé ucinné
pomaha k vyssi efektivité i Microsoft Dynamics NAV, ktery implementovala
spole¢nost CCV Informacéni systémy.

Cesta k expanzi vedla pfes podnikovy systém

Kdyz se vedeni spole¢nosti PRO-DOMA rozhodovalo o nasazeni podnikového
informacniho systému, stéla firma na prahu planované expanze. Ta vyzadovala
uzpUsobeni celé koncepce nakupu a prodeje tak, aby se procesy implemen-
tované v informacnim systému staly katalyzatorem dalSi prosperity. V tomto
obdobi se skokové nékolikanasobné zvedl pocet zaméstnancl a firma
prekrocila miliardu odbytu. Hledal se takovy informacni systém, ktery by byl
dostate¢né vykonny, odpovidal vS§em oborovym potrfebam a zaroven Géinné
podpofil firmu v dal$im rozvoji.

Pozadavky na reSeni
@ Prejit k vetSi centralizaci a detailnéjSimu fizeni.

® Zavést polozkovou evidenci a vyhodnocovani prodeje jednotlivych
polozek zboZi.

® Optimalizovat sortiment na kazdé prodejné; prihlizet k dosahované
marzi, obratce zasob, dopravnim nakladiim, cené skladovych ploch.

® Centralné udrzovat ceny; zaru€it, aby vSichni obchodnici znali
aktualni zbozi, které mohou aktualné nabidnout, kdy a za kolik.

® Zpusob objednavani zbozi zprahlednit, zrychlit a co nejvice
zautomatizovat.

Nasazeni freSeni CCV Stavebniny

Na zakladé peclivé analyzy byl vybran informaéni systém Microsoft Dynamics
NAV a implementaéni tym spole¢nosti CCV Informaéni systémy, ktery je
oborové orientovan pravé na oblast stavebninovych materidlt, obchodu a lo-
gistiky a je tedy schopen vytvofit pro spole¢nost systém Sity na miru. Pokryti
dodavatelsko-odbératelskych potfeb spole¢nosti si vyZzadalo, aby se stan-
dardni funkce systému rozsifily o fadu specializovanych modulli pro oblasti
maloobchodniho a tranzitniho prodeje, fizeni centralni cenotvorby a sorti-
mentu, vyhodnoceni Uspésnosti obchodovani, centralizaci nakupu, obalové
saldo a v neposledni fadé pro elektronickou komunikaci s dodavateli a vy-
branymi odbérateli.

, ’ Nase rozsahla sit potfebovala systém na miru oboru
stavebnich hmot, naSe prace je diky tomu mnohem
efektivnéjsi nez dfive. DoSlo k poklesu zasob na maloob-
chodnich prodejnach a jsme schopni nabizet nasim
zakaznikam jesté kvalitnéjsi sluzby. ‘ ‘
Jan Marinec, manaZer provozu spolecnosti PRO-DOMA

Oborové upraveny systém
resi i velmi specifické pozadavky

Vysledkem implementace je systém schopny fesit, kromé vSech béznych
obchodnich €innosti, i velmi specifické pozadavky, napfiklad v oblasti
cenotvorby, logistiky a Sife sortimentu. Kazdy prodejce ma okamzity pfistup
k Uplné obchodni informaci dodavatele, coz Usti ve velmi rychlé zpracovani
nabidek. Aby se redukovaly dopravni naklady, doSlo téz k vy&lenéni ¢asti
sortimentu s povinnosti sdruzovat nakupni poZzadavky a realizovat objednavky
z jednoho mista prostrednictvim centraly. Systém ve spole¢nosti PRO-DOMA
podporuje také zvlastni zplisob obchodovani, tzv. tranzitni prodej. V této situaci
odbératel sice objednava zbozi pfimo u jeho vyrobce, ale z diivodu vyhodnych
obchodnich podminek je zboZi fakturovano v linii vyrobce - velkoobchodni
spole¢nost - odbératel.

Zasoby klesly o 15 % a produktivita stoupla 0 30 %.

PRO-DOMA muze nyni také detailné sledovat efektivnost jednotlivych
sortimentnich polozek. To sméfuje k optimalizaci maloobchodné nabizeného
sortimentu, a tim k poklesu zasob na maloobchodnich prodejnach az o 15 %,
aniz by byla dotéena Sife sortimentu. Diky zautomatizovani procesu se

Profil FreSeni

Reseni CCV Stavebniny je postaveno na produktu Microsoft Dynamics NAV a je po-
vazovano za profesionalni komplexni feSeni pro dodavatele stavebniho materidlu,

které fesi specifické oblasti tohoto podnikani. Zejména spole¢nosti obchodujici se
stavebninami pak oceriuji centralni cenotvorbu a nakup, tranzitni objednavky a je-
jich automatizované zpracovani. U spole¢nosti PRO-DOMA znamenalo nasazeni to-
hoto feSeni snizeni z&sob na maloobchodnich prodejnach, celkové zefektivnéni
prace a rozsifovani spolecnosti o dalsi maloobchodni prodejny.




OPERATIVNOST A PRESNY PREHLED O STAVU ZASOB
ClOPTIMALNI STAVY JEDNOTLIVYCH SKLADOVYCH POLOZEK,
ANIZ BYCH DESITKY POBOCEK MUSEL OBJIZDET.

zjednodusil, zrychlil a zefektivnil pribéh tranzitnich obchodi. Obsluha
dosahuje vyssi produktivity a je schopna zpracovat o 30 % vice obchodnich
pfipadd. Moznost vyhodnotit kazdy obchodni pfipad v okamziku jeho vzniku
pfispiva k udrZzeni a optimalizaci dosahované marze.

Soucasti feSeni je také na miru upraveny manazersky reporting pro kontrolu
kreditni informace az po manazerské ,makro” vystupy v celé Skale pohledd.
V systému je také pripravena agenda na dvoustranné i trojstranné zapocty.
Diky tomu je spole¢nost schopna jakymkoliv zplsobem navrhovat a provadét
srovnani salda se svymi obchodnimi partnery.

Skladové a paletové hospodarstvi

Kromé skladovych zasob, logistiky a dopravy poskytuje systém také agendu
paletového hospodarstvi. Je tak mozné presné vyhodnocovat pocty
nakoupenych a prodanych palet a mit tak prehled o stavu svého paletového
konta vu¢i dodavatelim a odbérateltim. Systém k polozk&m obald automaticky
eviduje a Uctuje opotrebeni, které vznika pouzivanim oball, tzn. vraceni obal
je jiz vzdy provedeno za €astku ponizenou o opotfebeni. Pro rychlejsi
a presnéjsi praci pracovniki skladl je implementovano vyuzivani radio-
frekvencnich terminall, které prednostné podporuiji procesy inventur zasob,
pfijmu na sklad a nakupu.

, ’ ,Nas systém umoziiuje mit kontrolu nejen nad tim, co se stalo,
nebo momentalné déje, ale také nam umoziiuje predvidat, co se
stane. Je podporou rustu, prosperity a nebrani akvizicim. Jeho
hlavni devizou je uzivatelska pristupnost, schopnost zvladat
procesy napri¢ obchodni siti s jistotou a stabilitou. Tuto devizu
pak podtrhuje jeho pravidelna inovace. Neprimo tak urcuje nasi
konkurenceschopnost, produktivitu a podporuje nas v dalsim
rustu ‘ ‘
Petr Vanérka, generalni reditel spolecnosti PRO-DOMA

Dostupnéjsi zbozi znamena levneéjsi zbozi

Microsoft Dynamics NAV podporuje standardizaci procesu ve firmé a tim
prinasi moznost efektivniho a rychlého ristu. Spole¢nost PRO-DOMA se
neustale rozsifuje, v jednom roce se rozrostla o 12 maloobchodnich prodejen.
S rGstem firmy dochézi také k dalSimu postupnému rozvoji samotného
systému, od pravidelného pfechodu na noveé verze az po rozvoj elektronické
vymeény dokladli s obchodnimi partnery, které zahrnuje jak moznosti
standardni EDI fakturace (Electronic Data Interchange), tak PDF fakturace
odbérateliim s vyuzitim elektronického podpisu.

Profil dodavatele

CCV Informaéni systémy plisobi na trhu od roku 1992 a patfi k vyznamnym hracim
doméci scény oboru informaénich systémd. Poskytuje komplexni dodavky ve vyvoji,
poradenstvi a implementaci podnikovych informacnich systémd (Microsoft Dynamics)
a dalSich softwarovych aplikaci pro vybrané oblasti podnikéni. Specializuje se na
feSeni pro poskytovani elektronické vymény dat (EDI Orion), zabezpe&uje bezpapirovy
obéh obchodnich doklad. Vyviji speciélni feseni (registry, portaly) pro statni spravu.
CCV Informaéni systémy udrzuje certifikat systému kvality 1SO 9001:2009,
je partnerem spolecnosti Microsoft s titulem Microsoft Gold Certified partner
a s kompetenci Microsoft Business Solutions pro implementace systémud Microsoft
Dynamics na nejvyssi urovni.

Prinosy reseni

@ Polozkova evidence zasob a pohybu zbozi, sledovani obratky zasob
Dnes je mozno detailné sledovat efektivitu jednotlivych sortimentnich
polozek. To sméfuje k optimalizaci maloobchodné nabizeného sortimentu
a tim k poklesu zasob na maloobchodnich prodejnach az o0 15%.

® Moznost expanze
Byla vytvorena vzorova prodejna, systém podporuje standardizaci
procesti ve spolecnosti a tim pfinasi moznost efektivni a rychlé expanze.
Za jeden rok se rozsifila 0 12 novych maloobchodnich prodejen.

@® Vyhodnoceni obchodniho pfipadu
Novy systém sebou pfinesl moznost vyhodnotit kazdy obchodni pfipad v
okamziku jeho vzniku, coz velmi pfispiva k udrZeni a zvy$eni dosahované
marze.

® Automatizace procest tranzitniho obchodu
Velmi jednoduse Ize provadét tento druh obchodu, diky tomu,
ze systém obsahuje vSechny potiebné informace. Je mozné tento
proces témér automatizovat. Obsluha zde dosahuje vys$3i produktivity
a je schopna zpracovat o 30% vice takovychto obchodnich pripadu.

KAZDOU DODAVKU RESENI REALIZUJEME
JAKO KOMPLEXNi PROJEKT




