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Priklad 1

Vyuzijte vyhodnou nabidku!

Vezmeéte si hotovostni Gveér a spinte si svuj sen. Sazby jiz od 12,90%!

Pujcka (P) 200 000 Ké
Splatnost (mésice) 84

Sazba p.a. () 12,90%
Poplatek za vyfizeni 2 000 K€
Mésicni poplatek 59 Ké
Mésicni splatka (K) 3 533 K¢

Celkem zaplaceno 303 764 K¢

- z toho poplatky 6 956 KC
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Klientska sazba odpovida reklamé.

Poplatky v reklamé uvedeny
nebyly, ale navysSuji mésicni
splatky.

Mésicni splatka

EON

30.i

= (1+ ry®

Je urokova sazba skute ¢né
12.90 %°?
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Priklad 1 (pokr.)

Podivejme se, jak situace vypada ve skute €nosti...

Pujcka (P) 198 000 Ké
Splatnost (mésice) 84
Sazba p.a. (r) ?

Poplatek za vyrizeni

Mésicni poplatek

Mésicni splatka (K) 3 592 K¢
Celkem zaplaceno 301 764 K¢

- Z toho poplatky 0 KC
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Pudj¢ka je ve skute¢nosti o 2 000 K¢&
nizSi, mésicni splatky naopak o 59 K¢
VySSi.

Jaka této situaci odpovida sazba?

Sazbha
84

— (14_@325'

Vysledkem je 13.91 %.

Takto vypo €tena sazba se
nazyva RPSN.
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Co je RPSN?

RPSN = Roéni procentni sazba naklad 1

» RPSN udava procentualni podil z dluzné  éastky, ktery musi
spot rebitel zaplatit za obdobi jednoho roku v souvislosti se
splatkami, spravou a dalSimi vydaji spojenymi s ¢erpanim uv éru.

» Pomoci RPSN Ize porovnavat Gv éry s r iznymi podminkami.
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Priklad 2

Fotoaparat za 5 000 K ¢!
Zaplatte dnes 500 K¢ a pfistroj je Vas. Pak uz jen 10x 500 K¢.

Pujcka (P) 5000 K¢
Splatnost (mésice) 10

Sazba p.a. (r) ? RPSN = 26,68%

Poplatek za vyfizeni 500 K¢

v

Mésicni poplatek

Mésicni splatka (K) 500 K€

Celkem zaplaceno 5500 Ké

- Z toho poplatky 0 KC
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Priklad 2 (pokr.)

Neni lepSi na nakup fotoaparatu pouzit

sazba pouze 18,90%!

kreditni kartu ? Na ni je

Puajcka (P)
Splatnost (mésice)
Sazba p.a. (r)

Poplatek za vyrizeni

Mésicni poplatek
Mésicni splatka (K)

Celkem zaplaceno

- Z toho poplatky
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5000 Ké

10
18,90%

29 K€
540 K¢

5692 K¢

290 K¢

RPSN = 33,94%
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Priklad 2 (pokr.)

Po roz €ileneém telefonatu banka snizila poplatky na polovin u.

Pujcka (P) 5000 K¢
Splatnost (mésice) 10
Sazba p.a. () 18,90% RPSN = 26,39%

Poplatek za vyrizeni
Mésicni poplatek 15 Ké
Mésicni splatka (K) 540 K¢

Celkem zaplaceno 5550 Ké

- z toho poplatky 290 K¢

pv4 , [ ]
CESKAS
27.5.2011 — strana 8 SPORITELNA



Klientska sazba

Hlavnim faktorem p i vypo €tu RPSN je stale
klientska sazba.

Lze i ovlivnit?
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Klientska sazba

Klientska

sazba —

Cena zdroju

Produktové
naklady

Naklady na
riziko
Naklady na
kapital

Obchodni
marze
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Cena, za kterou se banka financuje (vklady klientd,
PRIBOR) + cena za likviditu.

Alokované naklady na obchodni €innost (klientsti
poradci, IT, risk management, ucetnictvi,...).

Marze pokryvajici oéekavanou ztratu .

Dle Vyhlasky CNB je pro vdechny obchody banky je
tfeba alokovat ¢ast kapitalu. Z tohoto kapitalu vSak
akcionari ocekavaji minimalni vynos.

Banky jsou mimo jiné akciové spoleCnosti, jejichz cilem
je generovat zisk.
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Priklad 3: Hypoteka

Klientska
—_— 0 —_—
sazba — 2l —
Cena zdroju 2,50 %
Produktové +  020%
naklady ’ °
Naklady na + 540
riziko ’ 0
Naklady na + 035 %
kapital ’ °
Obchodni + 0
marze Lo ¥
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Klientska sazba

Veétsina slozek klientské sazby je nezavisla na
konkrétnim klientovi. Existuji dv & vyjimKky:

Naklady na
riziko

Naklady na
kapital
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Obé tyto slozky zavisi na pravdépodobnosti, ze
konkrétni klient se béhém zivota Uvéeru dostane do
potizi se splacenim .

Banky tuto pravdépodobnost umi odhadovat .

Klienti s podobnou pravdépodobnosti maji stejny
interni rating .

Klientum s lepSim internim ratingem pak lze
nabizet lepSi sazbu — hovofime o tzv. risk-based
pricingu .
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Risk based pricing

Jak lze ovlivnit, jaky interni rating klient
dostane?

= Vypocet interniho ratingu je neverejnym know-how kazdeé banky.
= Obecné ale lze fict, ze klienti dostanou lepSi interni rating, pokud:

= Nemaji problémy se splacenim svych zavazku (u jinych bank,
mobilnich operatord apod.).

= Dokazou ridit svoji miru zadluzeni (tj. i po zaplaceni vSech splatek
maji dostate¢nou financni rezervu).

= Jsou klientem avérujici banky s konzistentnim chovanim na bézném
uctu.
Risk based pricing se ale v praxi nevyuziva u
vSech produkt u.
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Zaverem

Vyuziti uv éroveho produktu je zavazné
dlouhodobé rozhodnuti.

Pred vyuzitim nabidky n ékterého poskytovatele
uveéru je proto krom é uveérové sazbyt feba
venovat pozornost vSem podminkam a porovnat
ruzné nabidky.

Pokud mate perfektni iv érovou historii a dobrou
finan €ni rezervu, m uzete u lepSich

poskytovatel U pujéek (pro n ékteré produkty)
ziskat lepsi podminky:.
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